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UNA GOMPLEJA REALIDAD

Asistimos en los ultimos dias a la liberacion del
cepo cambiario, un paso adelante sin dudas
en la regularizacion de la economia de nuestro
pais. El resultado del mismo fue haber logrado la
unificacién a un tipo de cambio similar al tipo de
cambio oficial anterior, pero al haber eliminado el
délar blend , la cotizacion para el cambio de las
divisas provenientes de la exportacion es menor.
Como contrapartida el indice de inflacion del mes
de marzo fue elevado y el de abril se preveia fuera
similar al anterior con el consecuente aumento
en las tasas de interés.

La realidad de los margenes de la produccién
agropecuaria es muy compleja en este contexto
de un dolar estable en los ultimos meses y un
indice de inflacién que claramente evoluciona en
forma mas acelerada. Esto genera un aumento
de costos que no tiene su correlacion con el
valor de lo producido.

Si bien, hay una baja de retenciones transitorias
para elevar la cotizacion de los granos, sabemos

que en breve volvera a su monto original.

Asistimos también a una cosecha que fue
condicionada por una importante sequia, que,
si bien luego se revirtio, no logré recuperar los
rindes de las siembras realizadas en determinado
periodo.

La ganaderia y la lecheria, también sufren esta
realidad econdmica y fueron golpeadas por la
intensa sequia de principios de este afio.

Resulta entonces dificil planificar el afo
productivo en curso con la combinacién de un
dolar estable, un indice inflacionario incierto y
una carga impositiva insostenible.

No hay otra alternativa que la eliminacién de las
retenciones para recuperar la renta agricola, pero
los objetivos fiscales que el gobierno maneja
para su eliminacion no condicen con la urgencia
de la produccion.
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UNOS MATES CON BEBA

MADRE DE UN COMBATIENTE
CAIDO EN MALVINAS

Redactado por
Paola Marsico,

tomando el relato
de Beba en primera
persona con la
supervision de su
hija Silvina, a quien
agradecemos.

Me llamo Haydee Del Carmen Diaz
de Azcarate, para todos Beba.

Tengo 83 aiios, fui ama de casa,
trabajé de empleada doméstica,
cuidé de nifios y adultos mayores.

Jovencita conoci a Omar, en una
plaza y desde ese momento for-
mamos una linda familia, estuvi-
mos mas de sesenta afos casa-
dos hasta hace cinco que fallecio,
otra pérdida muy dolorosa para mi,
junto con la de una hermana.

Mi primer hijo fue Sergio Omar
Azcarate, luego Marcelo y la mas
pequefa Silvina.

Sergio fue un nifio muy bueno, ca-
rinoso, tenia amigos, novia, era in-
quieto pero muy buen hijo.

Hizo el primario en el Colegio nu-
mero 11y termind el secundario en
el Colegio Nacional.

Salié sorteado para ir al servicio
militar, estuvo un afo donde lo
realizé con gran diligencia... Nun-
ca renego de hacerlo y al terminar,

nosotros estdbamos contentos y
tranquilos que él regresaba a nues-
tro hogar.

Hasta que ese dia, un antes y un
después, ya se hablaba de un con-
flicto en Malvinas, llega a mi casa
un oficial del regimiento con una
carta que esa noche debia presen-
tarse para ir, no sabiamos bien a
donde ni a qué, pero yo, como ma-
dre y dentro de la desesperacion le
menti, le dije que por unos dias él
no volveria a Lobos, le firmé que no
iria, me hice responsable.

Ese dia Sergio habia viajado con el
padre a Bs.As. ya estaban volvien-
do, estaban por Cafuelas, cuando
les hizo dedo una maestra, que no
sé como sabia y le informd en el
camino, que habia sido seleccio-
nado para ir a Malvinas.

El queria ir, decidido, se bajé en el
galpon donde estaba con el padre,
al venir se iba despidiendo de todo
el barrio y al llegar a casa me dijo
“me voy mama.”



“Beba” Haydee Del Carmen Diaz de Azcarate

Yo no queria, traté de retenerlo, le dije que ya ha-
bia firmado, pero todo fue en vano, él queria ir
porque llegaba con una base militar y encima un
grupo de companeros vinieron a buscarlo para ir
juntos.

No sé si eran conscientes a donde realmente
iban, él decia que queria defender la banderay el
pais. Eran jovenes, soiiadores y siempre pienso
que no tomaron la magnitud de semejante con-
tienda.

Estuvo en el regimiento 6 en Mercedes, un tiem-
po e ibamos todos los dias a verlo. Mirabamos
como entrenaban y los saluddbamos desde afue-
ra para al otro dia volver, él se acercaba por el
alambrado, me daba un beso y seguia.

No recuerdo bien cuantos dias fueron, hasta que
una tarde vino un padre de otro soldado de Lobos
trayendo una carta de Sergio, se iba a las islas.

Fue muy fuerte, en ese momento nos costé mu-
cho como familia, mi marido y mis hijos estaban
devastados, yo senti que debia ser la fortaleza
del hogar al verlos asi.

Las cartas empezaron a ser el tinico medio de co-
municacién de ese momento, escuetas, el mismo

papel donde escribia era el sobre, siempre esta-
ban dirigidas al padre, pero adentro, eran para mi.

Nosotros enviamos una todos los dias, nos die-
ron una direccién, muchas veces escribian ami-
gos, sobrinos, al padre le costaba mucho porque
estaba muy angustiado.

En ellas me contaba todo lo que hacia alla, hacia
guardias, ayudaba a sus compaferos. Yo como
mama percibia que estaba bien, al principio me
dejo tranquila. Pero fueron dias y meses donde
uno practicamente no dormia, teniamos como un
nudo en la garganta que no nos dejaba respirar.

Al terminar la guerra, se hablaba de todo, ya que
no habia mucha informacién, nos avisaron que
venian unos colectivos trayendo los soldados a
sus ciudades natales y ahi fuimos esperanzados
a esperarlo, en el primero nos decian que venia
en el de atras, en el de atras lo mismo y asi hasta
el ultimo, Sergio no volvioé.

Pedimos hablar con el jefe del regimiento, pero
no nos decia nada. Al otro dia llamabamos y no
teniamos respuestas. Al principio dijeron que es-
taba perdido, estimo que por no saber de su pa-
radero. Ahi podria decirse que empieza nuestra
peregrinacion, nuestra propia batalla, la de en-
contrarlo.

Un dia bajé un soldado de un camion y nos dijo
que Sergio estaba en tal parte, o tal otra, incansa-
bles ibamos a todos los lugares, nos mandaron a
varios hospitales, desde Liniers hasta Rio Negro,
pero al entrary llegar a la cama, no era Sergio. Era
tan duro, porque nuestra expectativa era tan alta.

Sergio Omar Azcarate



El enigma nos estaba volviendo locos, empeza-
ron a llamar por teléfono, se hacian pasar por
soldados y nos decian cualquier cosa, en ese
momento con la necesidad de informacién que
teniamos, partiamos a cada uno de ellos sin es-
peranza alguna ya.

Luego de la guerra en Mercedes comenzaron a
realizar en abril actos conmemorativos, nos cos-
16 unos afios poder ir, todo era tan confuso, una
mezcla de sensaciones y sentimientos que no
podiamos ni sabiamos manejar.

Pero un afio fuimos con la esperanza y una cora-
zonada de que algo se iba a saber de él. Mientras
mi esposo recorria el lugar, yo conoci a la esposa
y a la mama de Marcelo Vallejos, un compaiiero
de Sergio, me envié un cuadro de regalo ya que
como estaba mal de salud no pudo venir.

Nos pusimos en contacto, habian sido camara-
das, pero fueron afios muy duros para los que
regresaron, ellos ain hoy siguen con su propia
batalla, se le habia enmudecido su garganta de
angustia y dolor, luego de algunos aios y con el
valor necesario nos narrg, la triste noticia.

Se habia levantado la bandera blanca, le habian
dado la orden de desplegarse y despojarse de
todo armamento y municiones, lo hicieron juntos
en pelotén caminando desde Puerto Argentino.

Pero un grupo de ingleses, que no obedecié a la
misma, comenzé una balacera, sin piedad, fue
ensordecedor y desgarrador. Muy aturdido Mar-
celo logré levantar la cabeza como buscando a
sus amigos y ahilo vio a Sergio caido, un superior
lo tapa con una campera y no lo dejo acercar.

Si bien es la noticia mas triste que un padre pue-
de recibir, a mi me proporcioné cierta paz, nunca
vimos el cuerpo, pero lo identificaron por lo que
llevaba en el cuello, sabiamos que habia quedado
en esas tierras que él mismo quiso defender y ni
bien pudiéramos ibamos a partir hacia alla.

La construccién del cementerio se llevé a cabo
en 1983, el mismo fue y es cuidado por la Comi-
sion de Familiares, de la que somos parte, decla-
rado Lugar Histérico Nacional en 2008 y oficial-
mente inaugurado en octubre de 2009.

Esta al cuidado de un argentino que vive en Puer-
to Argentino.

Siempre que pudimos fuimos, es un viaje muy
agotador porque salis a la madrugada, llegas,
vas a la tumba que le proporcionaron a tu hijo,
hacen una misa y ese mismo dia debemos volver,
no nos permiten quedarnos.

Lo Unico que siento cada

vez que voy, es que estoy
ahi, un rato con él.

Yo la verdad hoy por hoy me siento bien, fui muy
cuidada, por todos los gobiernos municipales
que pasaron, por la parroquia, por la comisién
de veteranos, la biblioteca. Nunca mas me senti
sola, si bien perdi un hijo siento que gané miles,
porque ellos son muy amorosos conmigo, vienen
casi todos los dias a ver si estoy bien, si me falta
algo, me abrazan y me asisten.

Como era un poco la fortaleza del hogar, siempre
me dejé ayudar por los psicélogos que nos pro-
porcionaban del hospital militar y otros hospita-
les, me ayud6 mucho a desahogarme, a tratar de
entender lo inentendible.

Necesitaba trabajar mis fuerzas para poder afron-
tar todo lo que venia por delante, asi lo entendi.

La tristeza me va a acompanfar toda la vida, hay
un vacio que nada ni nadie lo puede llenar, pero lo
gue me mantuvo y mantiene en pie es la fe.



Nunca me enojé con Dios, si lo
estuve y mucho con la Virgen, yo
tenia una imagen que me regala-
ron desde que Sergio se fue, le
prendia una vela tras otra, le im-
plorabay rogaba...

Un dia vino el cura parroco a ver-
nos, cuando entré a mi casa le di
la imagen, llévatela, no la quiero
ver mas y trata de no traerme
mas nada, ella que fue madre no
me escucho.

Estaba muy enojada, creo que el
dolor no me dejaba ver mas alla.
Un buen dia una vecina, sin sa-
ber esto, luego de unos afios me
toca la puerta y me trae la Virgen
peregrina, la acepté de nuevo, le

di un lugar en mi casa y todavia
me acompania, hicimos las pa-
ces.

Abril es un mes muy intenso,
trato de ir a todos lados llevan-
do el legado de Malvinas, que las
nuevas generaciones conozcan
la historia, la verdadera historia.
Pero qued6 agotada emocional-
mente, muchos de los soldados
perdieron a su mamay ven en mi
un poco a la suya.

Y yo sin lugar a dudas veo en
cada uno de ellos a mi hijo.

Soy feliz a pesar de todo, porque
siento paz en mi corazon.
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ALGUNOS DATOS DE MAIZ, SOJA'Y GIRASOL EN LA ZONA

CAMPANA 2024/2025

Hablamos con Daniel
Marsico, de Agronomia
DOM que nos di6 un
pantallazo general de
la dltima camparnia y
con los productores
Fernando Cucullu y
Gaston Lisjak que nos
comentaron mas en
detalle como fue la
evolucion de la gruesa.

Marsico comenté “Este afio arran-
camos con un trigo que nos colmo
las expectativas con rindes muy
buenos. Pero después la seca en-
tre diciembre y enero volvié a pro-
vocar que la gruesa sea regular
como la del afio pasado. Se espe-
raba que fuera un poco mejor. La
ultima lluvia mejoré un poco pero
los maices tempranos estan con
rindes muy dispares, entre 5y 9
mil kilos.

Soja a la vista puede haber un rin-
de normal, estamos esperando
arriba de los 3 mil kilos. Girasol fue
un afio bueno, que se hizo bastan-
te. Lobos no es muy girasolero, es
mas para el lado de Roque Pérez,
Belgrano. Anduvieron bien. Algu-
nos tuvieron alguna afeccién con
los vientos pero si no fuese por
eso los girasoles anduvieron muy
bien”.

Gaston Lisjak nos dio detalles de
cémo fue la evolucion del maiz y
de la soja.

Maiz

El maiz temprano, arrancé bien
porque estaba bien provista de
humedad la siembra, emergié bien
porque no hubo grandes golpes de
agua.

En vegetativo se fue desarrollando
bien hasta el 10 de diciembre. Ahi
se cort6 el agua pero por suerte en
el periodo mas critico entre el 15y
25 de diciembre logré fecundar los
granos, estaban en espiga.

El problema fue que en el momen-
to de llenado a fin de diciembre,
principio de enero acusé la seca,
hubo granos muy livianos. Por eso
los rindes no fueron muy buenos
en la zona. Se esperaba por ahi por
el desarrollo vegetativo de la plan-
tarindes mejores pero creo que los
rindes en la zona van a estar entre
los 7, 8 mil kilos. He escuchado
alguno de 9,500/10.000 kilos pero
muy en particular.

La cosecha se anticipé bastante
con respectos a otros afios, pro-
ducto de esta seca que hubo en
enero. La planta se secé bastante
rapido, a abril de lo que es maiz



temprano se cosechd casi todo,
queda muy poco seco. Se empezo
a partir del 10/15 de marzo seco.

Pasé algo muy similar al maiz. Te-
nemos soja de primera y de segun-
da.

La soja de primera arrancé muy
bien, el desarrollo vegetativo pero
después de diciembre y enero en
el periodo critico empez6 a sufrir
bastante. Por suerte al inicio de fe-
brero agarré algo de lluvias y eso
hizo que la formacion de vainas y
granos en los dos tercios superio-
res de la planta sea bastante bue-
no. Creo que va a haber rindes muy
dispares en lo que es soja tempra-
na. Va a tener que ver con el ciclo
que haya tenido la planta.

Las que tuvieron ciclos mas largos
y agarraron el agua de febrero en
periodo de floracién seguramente
tenga mejores rindes que las que
se sembraron mas temprano y tu-
vieron ciclo mas corto, van a sufrir
mas porque agarraron de lleno la
seca.

En lo que respecta a soja de 2da se
sembro con buena humedad, hubo
buena emergencia, el suelo esta-
ba bien provisto de humedad en la
siembra. Se empezé a complicar el
panorama en enero pero a partir de
la lluvia de febrero logré un buen
desarrollo vegetativo y me arries-
garia que van a tener muy buenos
rindes, similares a los de primera

porque llovié muy bien. A partir de
febrero llovi6 muy bien en la zona
y en el periodo critico la soja de
segunda agarrd buena lluvia, las
plantas se ven con buena cantidad
de vainas y granos, el que hizo los
deberes con respecto a funguicida,
control de plagas va a tener buen
rinde.

La cosecha de soja va a arrancar a
mitad de abril por lo que se ve en el
campo. Dependiendo de las condi-
ciones climaticas.

A su vez, Fernando Cucullu nos de-
tallé su experiencia con el Girasol
en la zona.

“Arrancamos a sembrar girasol en
la campana 2021/22, con un pro-
medio de 100 hectareas. Este ano
en Lobos sembramos 187 hec-
tareas que dieron en promedio
2.800 kilos. Algo tiré el viento de
febrero, poco pero algo.

En Navarro (zona paraje Sol de
Mayo) sembramos 107 hectareas
dando un promedio de 4.000 kilos.
El suelo es superior en Navarro,
También ayudo que tuvo mejor llu-
via al inicio.

Esta ultima campafia, como daban
ano Nina, aumentamos un 200%
y a cosecha teniamos vendido
el 50% a un promedio de US416
puesto en Junin. Nos hubiera gus-
tado estar mas vendidos, pero era
riesgoso climaticamente.

COMPROMISO

Daniel Marsico

Gaston Lisjak

Fernando Cucullu



Rehabilitar

con felicidad,

Centro

Municipal de
Equinoterapia

10

en Lobos

Este septiembre cumplen 20 afios
llenos de logros y es un orgullo de
nuestra ciudad, casi unico en su
tipo en latinoamérica, ya que la
mayoria de estos centros son de
indole privada. Concurren mas de
30 pacientes y trabajan alrededor
de 20 profesionales.

Pudimos hablar con Marisol Ale,
coordinadora del centro desde
hace casi 10 afios.

Marisol inicié en el centro de Equi-
noterapia cuando era estudiante
de trabajo social como colabora-
dora y después volvié en el 2016
ya como técnica en Discapacidad
y con la funcién de coordinadora.

“Yo creo que todas las carreras
deberian hablar de discapacidad.
Hay mucha desinformacién”, se-
fala con énfasis Marisol.

El equipo de trabajo va rotando,
tienen un staff de 20 profesiona-
les que es lo que se necesita para
atender entre 30 a 40 chicos o
adultos con discapacidad. Estan
los que ellos llaman “expertos en
caballos”, que son los cuidadores
y los que amansan para que el ca-
ballo llegue a la terapia tranquilo y
con todas las habilidades que tie-
nen que tener. Después estan el
kinesidlogo, terapista ocupacional,
maestro especial, psicdloga, vete-
rinario, entre otros. Es un trabajo
en equipo importante.

Hay “un pre” que es una entrada en
calor donde trabajan de diferentes
maneras. A los chicos con disca-
pacidad motora se los relaja para
que puedan subir al caballo tran-
quilos y los que tienen discapaci-
dad mental se trata también una
relajacion pero psiquica.

Después hacen la equinoterapia
propiamente dicha que dura media
hora, que es lo que una persona
neurolégicamente puede sostener
de concentracion. Cada paciente
va acompafado por 3 trabajado-
res, a veces dos, dependiendo la






persona. Como se trabaja con personas cuadri-
pléjicas, o personas con TEA, que pueden tener
tendencia a querer tirarse, esta el que lleva al
animal, dos laterales que acompanfan a los cos-
tados y el instructor de equinoterapia que va dan-
do las 6rdenes. Finalmente bajan y todos hacen
elongacion por 15 minutos.

En relacién a los pacientes, este afio incorpora-
ron discapacidades adquiridas, que tiene que ver
con aquellas personas que no nacieron con una
discapacidad sino que por una enfermedad o por
alguna situacién de la vida les gener6 una disca-
pacidad. “Estamos amoldandonos a eso”, indica
la coordinadora.

Es para todas las edades, siempre que un médico
recomiende una equinoterapia. Tiene que haber
una recomendacién clinica. Tienen pacientes a
partir de los dos afios hasta los 65 aproximada-
mente. Para los mdas pequefios o los que lo re-
quieren, se hace monta asistida o monta gemela,
para eso cuentan con monturas adaptadas.

12

Marisol nos cuenta que hoy tienen 30 chicos con
posibilidad de que entren mas. Hay lista de es-
pera y estan tratando de incorporarlos lo antes
posible.



Hacemos de 8 de la manana a las 2 de la tarde.

Llegamos una hora antes de la terapiay nos va-
mos una hora después, para preparar todo y des-
pués acomodar todo en su lugar. Funciona los
sabados porque es el dia en que todos los profe-
sionales pueden acceder a equino.

Trabajamos a cielo abierto, dependemos mucho
del clima, si llueve la terapia no se puede realizar
porque el caballo esta mojado, la pista de arena,
la rampa donde subimos se moja. Hay mucho
riesgo. Si llueve la persona con discapacidad mo-
tora se entumece. En invierno con mucho frio y
en verano con mucho calor también se complica.
Por eso los horarios son acotados

¢£Qué es lo que mas le gusta a los chicos?

“Siempre se hace una adaptacion al principio. Si
logra subirse o no. Los nifios cuesta mas. A los
mas grandes se les pone casco de equitaciény a
los mas chiquitos casco de bicicleta todo adap-
tado para que cumpla la misma funcién pero es
un poco mas liviano. Todos con dibujos. Se les va

explicando, conocen al profe, se le da de comer al
caballo. Tratamos que siempre sea el mismo ca-
ballo y que cada uno tenga dos de confianza por
si pasa algo. Por ejemplo si el caballo esta con
célicos, si le duele una pata. Entre ellos deciden 'y
le ponen los nombres.

Es un lugar donde rehabilitan de una manera
mas relajada. Rehabilitan sin darse cuenta que
estan rehabilitando. Es una terapia porque fun-
ciona con un estimulo y una rehabilitacion fisica
comprobada. El otro dia lo decia un neurdlogo
en el encuentro, es una terapia que estimula fisi-
camente y esta comprobado que baja el cortisol
a un nivel que es impresionante. Vos tenes a un
chico o un joven que esta todo el dia realizando
terapia en consultorio, que de pronto la realiza en
un espacio totalmente diferente y encima vive
una experiencia diferente.

Nosotros lo tenemos cerrado sélo a la comuni-
dad de Lobos pero hay gente de todos lados que
quiere venir, hemos tenido hasta de otras provin-
cias.”

COMPROMISO 13



“Se mantiene a través de la Municipalidad y gra-
cias a la Asociacién de padres de chicos que es-
tan en equino y otros que ya no estan. quino no
funcionara sin el sostén del Municipio, que tiene
un presupuesto super organizado donde todo el
afo se prevén los gastos de equinoterapia. Es el
unico municipio de Latinoamérica que solventa
de esta manera. Marisol nos cuenta que hace
poco fueron al encuentro iberoamericano en la
Rural de Buenos Aires, porque pertenen a la red
nacional de equinoterapia, donde estuvo México,
Chile, Colombia, Bolivia. En general son todas or-
ganizaciones privadas.

Otra diferencia que tienen los demds paises es
que ya tienen la ley y aca se esta luchando para
tenerla.”

Marisol nos dice que eso ayudaria mucho porque
se podria subvencionar y que las obras sociales
puedan aportar.

Ademas tienen una rifa anual. El afio pasado
compraron por ejemplo el aire acondicionado,
equiparon todos los juguetes nuevos. “Porque
arriba del caballo van con juguetes, hacen acti-
vidades, hay cestos, caras imantadas, para que
los pacientes vayan jugando. Si hay algun gasto
veterinario, algin medicamento,” nos comenta
Marisol.
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“Esto empezd con otra gestion y hoy la gestién
que esta entiende que es una necesidad para la
comunidad. Por lo que tenemos entendido no
hay otros asi. Otros han intentado pero tenes que
reunir un montén de requisitos para lograr ha-
cerlo. Y dejame decirte que la Asociacion de pa-
dres y amigos hacen un esfuerzo enorme y nos
ayudan un montén porque es carisimo comprar
todo. Mucho de lo donado lo vamos adaptando y
otras hay que mandarlas a hacer.” Afirma la coor-
dinadora.

Empezé con el Consejo de Discapacidad con la
secretaria de ese momento que era Inés Zanuso
y Gustavo Sobrero, eran 4 maestras especiales
Ana Rivera, Mabel MIri que era trabajadora social
y Claudia Mondino. En ese momento se armo el
proyecto, era algo muy nuevo. Al principio el cen-
tro funcionaba en el Club Hipico y a partir del
2019 inaugurd la nueva sede en Empalme Lobos
sobre la calle Cascallares.

“El caballo tiene muchas propiedades, es una
sala multisensorial andando, tiene una tempera-
tura arriba de los 38 grados que hace que baje el




La equinoterapia es una terapia que
utiliza el movimiento de los caballos
para mejorar la calidad de vida de las
personas con discapacidad fisica,
psiquica o sensorial.

Beneficios de la equinoterapia:

* Mejora la atencion y concentracion.

e Estimula las sensibilidades tactil,
visual, auditiva y olfativa.

e Desarrolla el equilibrio y las reacciones
posturales.

e Aumenta la autoestima y la seguridad.
e Fomenta la autonomia y el autocontrol.
* Mejora la comunicacion.

e Desarrolla el respeto por los animales.

cortisol, uno sube a montary ya es un relax, tiene
su textura a través del pelo, tiene su altura que
genera despeje y sensacion y lo mas importante
es que es el unico animal que tiene el mismo an-
dar que el ser humano. Entonces a una persona
que esta en silla de ruedas, que no puede cami-
nar, le genera toda una sensacion y rehabilitacién
muy importante.

Tenemos 9 caballos a la fecha, todos registrados
en el Senasa, con sus chips, con sus vacunas, se
desparasitan. Tienen una alimentacion estricta y
s6lo comen fardo. Estamos medio justos porque
vamos con 4 caballos a la vez. Cada caballo tra-
baja media hora con cada chico y descansa 15
minutos.

Marisol nos cuenta que son super mansitos. “Si
vieras las cosas que le hacen los chicos. A veces
los chicos con diagnostico TEA, que pueden ex-
presarse con gritos, golpes, tirar de la oreja, pero
el caballo es inmutable, no reacciona ante eso,
no se mueve. El caballo es un ser magico que lo-
gra una conexioén que es impresionante.”

“Antes eran donados, ahora por suerte los adqui-
rimos. No todos los caballos sirven para equino-
terapia. Tienen que tener un andar tridimensional
adecuado, de larga caminata que se asemeje al
andar humano porque es lo que nosotros mas
trabajamos, tiene que tener una altura media y un
caracter bien manso, no puede ser brioso. Hoy

preferimos adquirirlos y los amansamos. Tuvi-
mos hace dos afios algunos que nos dieron des-
de la comisaria, que los rehabilitamos y dos de
esos ya estamos utilizando.” También van reem-
plazando. Esta Patacon por ejemplo que ya esta
jubiladisimo, debe tener 24, 25 afios, esta viejito,
ya le duelen las patas pero sigue en la terapia El
espera salir con los chicos, asi que lo llevamos al
picadero para que acompafie nada mas.
Nuestros caballos viven y mueren ahi, es su ho-
gar, son atendidos con todo lo que implica.”

¢Es una terapia de toda la vida, o hay un alta?
Hay de todo. En discapacidades mas leves, men-
tales, logran tener un desarrollo y es una rehabili-
tacion mas. Y en discapacidades motoras es una
terapia que la necesitas para asimilar el andar del
ser humano y pueden necesitarlo siempre. Hay
casos que cumplen 20 afios con nosotros.
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El proyecto mas grande que tienen ahora es po-
der terminar la sala multisensorial para tener un
espacio donde los chicos con diagndstico men-
tal intelectual, estimulen los sentidos. Marisol
comenta que “Hoy lo hacen con el caballo, pero
nosotros al tenerla adentro nos serviria para pre-
pararlos mas aun con la terapia. Tenemos todos
los materiales que logramos el afio pasado, es-
tamos trabajando para la mano de obra. Asi que
nos pueden ayudar comprando nuestra rifa, que
es nuestro fondo mds grande y que pueden en-
contrar en la calle, o pedirla a través de nuestro
facebook. Hoy englobamos todo en la rifa, es la
manera mas directa para poder ayudar. Monturas
siempre aceptamos y las mandamos a adaptar.
Fardos también son bienvenidos.”

Para ir terminando Ila nota, ;qué es Equino para
vos?

Equino para mi es familia. Es un suefio hecho rea-
lidad. Tengo la bandera de la discapacidad y la
lucha de lainclusién real de las personas con dis-
capacidad. Equino es una pata mas, es un espa-
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cio donde las personas son felices y rehabilitan.
No estan dentro de un hospital o consultorio. Te
puedo asegurar que para las familias es generar
calidad de vida en un espacio que esta al aire li-
bre con un animal que es totalmente hermoso.
Es darle felicidad a ellos y darnos felicidad a no-
sotros.

“Los padres se quedan a tomar mate en la hora
de terapia, ya que el lugar es muy lindo y lo per-
mite. Ellos siempre acompanan. La Asociacién
de familias, hace la rifa y algln evento. Este afio
tenemos ganas de hacer algo especial para los
20 afios. Hay fiesta de fin de afio o de cumple
y siempre es una fiesta, es risas, nos juntamos
a charlar, viene papa noel a caballo. Ahi te das
cuenta que Equino es felicidad.”

También pudimos hablar con Marcelo Vallejo, el
papa de Melisa que tiene Sindrome de Down y
hace alrededor de 15 afios concurre a Equinote-
rapia.



Marcelo nos cuenta que si no es por enfermedad
Meli no falta ni un sabado, es algo que le encanta
y protesta cuando llueve y se suspende. Cono-
cieron Equinoterapia porque desde muy chiquita
empezé estimulacion tempranay ahi les comen-
taron de Equinoterapia y nos aconsejaron que
seria muy bueno , lo mismo sucedié luego en la
Escuela Especial , asi que decidimos llevarla.

Marcelo nos comenta que a Meli le gusta andar
sola, solo con los acompafantes, a parte de ver
a sus amigos. A Marcelo no le da miedo que ella
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suba al caballo. “Son muy mansos , es como si
supieran que no deben espantarse.”

“Nosotros esperamos junto con otros padres, al-
gunos ya de mucho tiempo como nosotros y otro
nuevos , pero se ha formado un lindo grupo, en
el cual se comparten ideas para que se siga cre-
ciendo en beneficio de los chicos.

Marcelo concluye sefialando que el mayor bene-
ficio de la Equinoterapia es que la hace muy feliz,
comparte con otros chicos y le dié autodetermi-
nacion.
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CONOCIENDO NUESTRA
COMISION DIRECTIVA

Te presentamos
a los dos nuevos
integrantes de
nuestra Comision
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Daniel Marsico es empresario,
hace 41 afos trabaja en el sec-
tor agropecuario y hace mas de
25 que es duefio de Agronomia
Dom, junto a su socio Daniel
Mancino.

Cuca, como todos lo conocemos,
es lobense, tiene 61 afios, esta
casado con Sonia Alari hace 30
afos y tiene 3 hijos. Bianca que
ya es médica, Alfonsina recibida
en Recursos Humanos y Admi-
nistracion de empresas y Gonza-
lo que esta terminando la carrera
de Administracion Agropecuaria.

¢ Te hubiera gustado estudiar
una carrera?

Si, lo pensé en su momento pero
no me gustaba mucho el estudio,
era medio haragan. Después
cuando empecé a trabajar me
di cuenta que hubiera sido bue-
no hacer una carrera, quizas una
contaduria.

¢De chico tenias relacion con el
campo?

No, nada. Empecé de casuali-
dad. El contador de mi padre,
Giuliano que llevaba los papeles,
me consiguié un trabajo en una
agronomia. Entré como adminis-
trativo, empecé a trabajar al otro
dia que Alfonsin gané las elec-
ciones, 31 de octubre del 83. Ya
habia terminado el colegio y ya
habia hecho la colimba. Pasé por
dos, tres empresas de actividad
agropecuaria hasta que se dio la
posibilidad de hacer la sociedad
con Daniel y arrancar esto que es
Agronomia Dom.

¢Como fue creciendo la
Agronomia, siempre estuvieron
aca en la ruta?

Estuvimos 5 afios en el centro
y en estas oficinas sobre la ruta



El Presidente de la Rural de Lobos Martin Semino junto a los nuevos integrantes Gonzalo Arévalo y Daniel Marsico.

205 estamos hace 20 afios. Aho-
ra tenemos la sucursal Navarro
y Lobos, en total somos 30 em-
pleados. No solo nos dedicamos
a la venta de productos, sino
también sembramos unas 6000
ha de campo, una gran parte en
asociacion con clientes nues-
tros. Todo en la zona de Navarro,
Monte y General Belgrano. A su
vez, Agronomia tiene la parte
ganadera, unas 2000 ha de gana-
deria entre Lobos, Navarro y La
Pampa. Hacemos agricultura en
campos arrendados y ganaderia
en campos propios. La gran par-
te recria y en uno solo cria.

¢Como llegaste a la rural de
Lobos?

Siempre tuve relacién, todos mis
clientes son de la Rural. Nun-
ca tuve una invitacidon directa
y nunca me meti por tener una

empresa agropecuaria y entrar a
un lugar donde la mayoria de las
personas son clientes, tenia ese
resquemor. Hasta el afio pasado,
cuando Martin, el actual presi-
dente me invitd6 a acompafarlo
en este proceso que estd hacien-
do ahoray dije que si.

¢Formas parte de otras
instituciones?

Si, del Aeroclub desde hace mas
de 30 anos. Entré como golfista.
Después de 15 afios abandoné
un poco el golf, pero ya estaba
dentro de la comisién. Uno se va
haciendo amigo y para ayudar a
las instituciones.

Hablando de instituciones. El
actual presidente de Carbap,
Ignacio Kovarsky en una nota
que le hicimos comentaba la
importancia de que la juventud

se empiece a acercar a las
instituciones. ;Qué opinas?

Es muy importante. Primero que
hoy la tecnologia esta muy arrai-
gada en los jévenes. Antes los
abuelos ensefiaban a los nietos y
hoy los nietos le estan ensefian-
do a los abuelos principalmente
la parte tecnoldgica. Que en una
comision haya gente joven con
un nivel de redes sociales, te
abre caminos. Quizas nosotros
gue tenemos una edad un poco
mas avanzada no estamos tan al
dia dia. De paso se da una siner-
gia. Aprender de los de arriba y
de los de abajo. Y de paso ven la
posibilidad de seguir, si no llega
un momento que te quedas sin
gente.

¢Qué le dirias a los jovenes
que quieren involucrarse con el
campo, en el sector?
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Es una actividad muy linda. Es-
tamos en Argentina que vive del
campo. Prendes la televisién y
ves que si al campo le va mal,
a la Argentina le va mal y si al
campo le va bien, a la Argentina
le va bien. Es una actividad que
afo tras afio te repara diferentes
retos. Tiene sus vaivenes como
todo. Dependemos mucho del
clima pero realmente a mi, en es-
tos 40 afios que llevo, me gusto
muchisimo y estoy intentando
que uno de mis hijos también se
meta.

Que la juventud se meta en el
campo es muy importante por-
que hace falta mano de obra, que
hoy viene de la mano de la tecno-
logia. Antes salia del hijo de un
empleado, hoy tiene que venir de
alguien que estudié porque hoy
toda la maquinaria viene con una
tecnologia que hay que estar al
tanto, es muy dificil entenderla.
Tiene que haber alguien de nivel
terciario que te ensefie.

Te abre mucho la cabeza. Cuan-
do digo campo no son solamen-
te los que siembran. Todo, gana-
deria, ovejas, apicultura. Es muy
amplio y hay amplias oportuni-
dades.

Hablando de la tecnologia.
¢Como ves el tema de los
avances con los drones, ustedes
ya estan trabajando con eso?

Nosotros asistimos a las per-
sonas que usan los drones. Se
usa el mismo producto. Lo que
se adecua son las dosis. Hoy
ya se esta sembrando, se esta
fertilizando, se esta fumigando.
Aca en Lobos ya se esta usando.
Creo que dentro de muy poco
tiempo va a haber mucho y lo
van a usar los mismos duefios
de los campos porque si bien
tiene un costo alto, no es el de
una maquina. Hay nichos que lo
van a aprovechar, cuando tenes
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un lugar chico que no se puede
ir con las maquinas, un dia que
llovié y no hay piso para que pue-
dan entrar las maquinas. Hoy
con eso lo podés hacer. Se esta
usando para sembrar avena o
ryegrass sobre maices que se
van a cosechar. Antes se podia
hacer con avidon pero no era tan
eficiente. Es eficiente y funciona,
ya se esta comprobando.

Gonzalo Arévalo también dio
el si para formar parte de nues-
tra comisién. Tiene 35 afios, es
productor ganadero y también
se dedica a la venta de insumos
para el agro.

¢Como decidiste sumarte a la
Rural?

Me invitaron a ser
dudé en aceptar.

parte y no
¢Cual es tu relacion con el
campo?

Es una relacion laboral la cual
disfruto mucho de realizar.

¢Qué sector del campo te
interesa mas?

Sin dudas la ganaderia es lo que
mas me interesa.

¢£Qué evaluacion haces del
campo del aho pasado?

Fue un afo dificil para los pro-
ductores en general. La suma del
contexto macroecondmico y el
clima que es un socio fundamen-
tal en la produccion, no ayudan
a planificar o estar seguro de las
decisiones que hay que tomar a
largo plazo.

En el nimero de la revista
pasada, el presidente de
Carbap, Ignacio Kovarsky

nos comentaba que uno de

sus objetivos es atraer a mas
jévenes para traer nuevas ideas
al sector. ;Crees que la juventud
esta comprometida con el
campo?

Si, hay que captar esa juventud
que esta comprometida y que
puede aportar cosas interesan-
tes al sector.

¢Formas o formaste parte
de otras instituciones? ;Hay
jovenes?

Si, formo parte de la Asociacién
Sanmartiniana de Lobos.

Hay jovenes y siempre se fomen-
ta desde la institucion un espa-
cio para los mismos.

¢£Qué consejo le darias a los
jovenes que quieren trabajar en
el campo?

Es muy importante que se for-
men desde el lugar que puedan
y que desde el lugar de trabajo
donde les toque que sigan incor-
porando conocimiento.



Los mejores servicios
y neuméticos para tu EITi%,
|camionetaldtractor

CONSIGNATARIOS DE HACIENDA

Navarro | LasHeras | Lobos
Gordo - Invernada - Cria
Ventas al Mercado de Liniers - Ventas Directas

EUSTAQUIO BELACORTU £
2227 A999£|'9 H. Yrigoyen 409, Lobos % 02227 431148 (©) 2227 445094|1o"2

LAVADERO
DE AUTOS

RUTA NACIONAL 205, KM 100

HORARIOS DE ATENCION

LUNES A VIERNES SABADOS
De 8.00 a18hs De 8.00 a14 hs

SY S MAQUINARIAS S. A.

TRACTORES: PAUNY - DEUTZ
MASSEY FERGUSON - HANOMAG

MAQUINARIA: MAINERO Y GHERARDI

Ruta 205 Km 98,500 - Lobos - Tel. 2227 610657 / Wp. 2227 523060
- Email: sysmaquinarias@gmail.com

COMPROMISO 21



22

Nuevo almacén
restaurante que
promete ser un
icono de esa
localidad.

Ramos Generales es fruto de la
ilusion que compartian dos em-
prendedores seriales, Federico
Llorens (56) y Rodrigo Vazquez
(44), de aportar su grano de are-
na al pueblo que aman, habitan
hace mas de 25 afios y vié crecer
a sus hijos.

Nacio con ese propdsito y con
una idea clara: embellecer al
pueblo, traer innovacion y mos-
trarles a sus hijos que es posible
generar cambios, crear trabajo,
crear oportunidades y transfor-
mar un lugar que estaba perdido
en un destino con identidad pro-

pia.

Federico cultiva Organico en su
campo “Rancho San Antonio”, a
escasos kilometros del pueblo.
Siembra cultivos exéticos, traba-
ja gallinas de libre pastoreo y un
tambo de cabras y vacas Jersey,
regenerando el suelo hace mas
de 20 afos conectando los ali-
mentos del campo con la ciudad.
Fundé Mercado Rural Caballito, e
integré una carpinteria y una he-
rreria dedicada al reciclado de

RAMOS GENERALES
EN SALVADOR MARIA

madera y antigliedades, suman-
do una nueva unidad llamada
“Todavia Sirve”.

Rodrigo, también vecino de la
zona, cria caballos de forma
amateur y produce todos los ali-
mentos para sus animales, apun-
tando a la autosustentabilidad.

Encontraron en RG la posibilidad
de servir a la comunidad y dis-
traerse un poco de su dia a dia,
conviviendo con las corporacio-
nes. Se convirtid en una razén
mas para estar cerca de Lobos,
de los animales y de la naturale-
za.

iCual es el principal propésito
del almacén?

Lo que comenzé como un suefio
de revitalizacion y lanzamiento
de un almacén de pueblo con
productos gourmet y saludables,
rapidamente tomo forma a tra-
vés del interés de la comunidad
en algo mucho mas desafiante.
Durante estos meses, las redes
sociales marcaron el camino y
la gastronomia se convirtio en el
corazon del proyecto. La gente



COMPROMISO




pidié un espacio donde disfrutar
de productos de calidad, recetas
auténticas y un servicio que hi-
ciera honor a la calidez del pue-
blo, no solo un almacén.

Hoy, RG es mas que un proyecto
gastronémico; es una iniciativa
integral que busca transformar
Salvador Maria en un destino tu-
ristico y econdmico sostenible, a
través de la gastronomia, la cul-
tura, el comercio local y la comu-
nidad. Nos proponemos generar
empleo, impulsar la economia
rural y fortalecer la identidad del
pueblo.

¢Qué se puede hacer o comprar o
comer en el Almacén?

RG avanza con una propuesta
gastrondmica solida basada en
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carnes a la parrillay horno de ba-
rro, ensaladas organicas recién
cultivadas, pizzas artesanales
a la piedra, picadas camperas y
postres que nos recuerden a la
infancia, acompafnados de cer-
vezas artesanales con lupulos
organicos y vinos.

Todo dentro de un concepto que
fusiona el respeto por la tradi-
cion, la calidad y los productos
frescos de la zona. Somos lo
mas organicos que podemos. En
nuestra propuesta priorizamos
usar productos producidos por
nosotros mismos y a la vez co-
nectar con productores locales y
ser un canal para llegar mas rapi-
do a los consumidores.

¢Cual esta siendo el producto o
el plato estrella?

Vacio braseado cinco horas al
horno de barro con verduras or-
ganicas de estacion y nuestras
pizzas a la piedra con tomates
exoticos, cubiertas de rucula y
Kale organico.

¢Quién trabaja en la parrilla o en
la cocina?

Respetando nuestros pilares,
todo nuestro staff es local. Co-
menzamos con empleados de
nuestra confianza en proyectos
ya existentes, y ampliamos el
equipo con vecinos que se ani-
maron al desafio.

Ambos somos apasionados de
la cocina tradicional, casera y
saludable. Pensamos cada pla-
to antes de incluirlos en la carta.
De ahi radica su actualizacion
constante, intentando mantener



aquellos platos y postres que los
clientes mas disfrutan.

Del campo a tu mesa, sin mu-
chos intermediarios en el cami-
no.

Dias y horarios en que abre
Actualmente (principios de abril)
estamos abriendo de jueves a
domingo a partir de las 19hs, y
préximamente abriremos tam-
bién al mediodia. Compartimos
todas las novedades en nuestro
IG ramosgenerales.sm

Lo mantenemos muy activo ge-
nerando una comunidad.

¢Por qué decidieron darle este
estilo? ;Cuanto tiempo tardaron
en acomodar la vieja estacion?

El estilo es producto del orgullo
que tenemos por nuestras raices
y la tradiciéon. Sumando que nos
apasiona darle uso a objetos de
coleccion, es que Ramos Genera-
les alcanzé su estilo unico. Cada
material utilizado fué descubier-
to a lo largo de los ultimos afios
en remates rurales y viajes, los
reciclamos y dimos una segunda
oportunidad.

El proceso de restauracion llevo
dos afios y detras de cada ma-
terial hay una historia y muchos
kildbmetros.

¢Por qué el nombre Ramos Ge-
nerales?

Venimos de familias que han te-
nido Almacén de Ramos Genera-
les en generaciones anteriores.
Rodri en la zona de Chivilcoy y
Fede siendo quinta generacion
en la misma ciudad de Lobos,
donde una familia de catalanes
se instalaron en 1897 fundando
Ramos Generales Llorens en al-
guna esquina de la ciudad.

¢Qué repercusion estan tenien-
do?

Fantastica. Estamos muy con-

tentos y entusiasmados con la
respuesta de la gente.

A nivel local se esta generando
trabajo, se brinda una nueva op-
cién para poder venir a disfrutar
un lindo momento en familia, en
pareja y con amigos.

Hoy ya tenemos visitas de veci-
nos de todos los pueblos del par-
tido de Lobos, del mismo Salva-
dor Maria, hasta Saladillo, Roque
Perez, Cafiuelas y CABA!

Aprendemos  constantemente
del feedback y lo agradecemos,
sea positivo o negativo. Es la uni-
ca forma de que uno vaya mejo-
rando.

¢Qué capacidad tienen?

Actualmente contamos con 100
cubiertos sentados. Estamos
analizando la capacidad ideal
con la que podemos trabajar
para garantizarnos poder man-
tener la calidad de lo que ofrece-
mos.

¢Hay que reservar?

Sin bien no es obligatorio, ya que
dejamos mesas disponibles para
asignar por orden de llegada, re-
comendamos fuertemente siem-
pre reservar para poder garanti-
zar mesa.

Entendemos y valoramos el es-
fuerzo que realizan los vecinos
que nos visitan de diferentes lo-
calidades, sumando al apoyo de
los vecinos de nuestro pueblo,
por lo que una reserva garantiza
que el viaje valga la pena y pue-
dan disfrutar RG con todo lo que
tiene para ofrecer.

¢Se pueden hacer eventos?
Si. Muchos vecinos ya han elegi-

do RG para festejar sus cumplea-
flos, abrimos las puertas para

realizar exposiciones de artistas
y productores locales, tenemos
préximamente encuentros de
diferentes clubes de autos cla-
sicos y motos, y estamos traba-
jando en conjunto a la Municipa-
lidad para ayudar a difundir todo
el talento que hay en la zona.
Estamos muy agradecidos con
el apoyo del intendente y de todo
Su equipo quienes nos animany
nos escuchan mucho. Estamos
haciendo un gran equipo.

¢Cuales son los proyectos a fu-
turo?

Estamos en una etapa de apren-
dizaje y mejora semana a sema-
na, que nos prepara para los si-
guientes desafios. RG no es solo
un emprendimiento gastronémi-
co, es un motor de cambio para
el pueblo.

El préoximo objetivo es poder
ser una alternativa los sabados
y los domingos y después ire-
mos sumando mas proyectos. El
concepto RG es amplio y abarca
muchos segmentos que pronto
develaremos y seran parte de
nuestra propuesta.

Queremos posicionar a Salvador
Maria como un referente del tu-
rismo rural y la gastronomia en
la provincia de Buenos Aires.

La gente busca paz, busca inno-
vacion, volver un poco al pasado,
y pasarla bien. Salvador Maria re-
Une todas esas caracteristicas.
Con una estrategia clara de cre-
cimiento, gestién eficiente y un
compromiso con la comunidad,
nos proyectamos como un des-
tino que no solo atraera turistas,
sino que generara cada vez mas
empleo, fortalecera la economia
local y dejara un legado para las
futuras generaciones.

Orden y progreso, luego expan-
sion, eso es RG hoy.
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| AGENDA RURAL

L0 QUE PASO

@E Comienzo de la primera campafia de
vacunacién anfiaftosa, antibrucelosis y
anticarbunclo 2025 con 119.086 animales
vacunados a la fecha de edicion de esta revista.

@ Comenzaron los encuentros con los becados
para proyectar el afio universitario.

4! Participamos del primer encuentro de
coordinadores del Programa Potenciamos Tu
Talento del Banco Galicia en Buenos Aires.

?—%‘" Asistimos al Primer Talent Meet, junto a
nuestros becados del programa Potenciamos

Tu Talento en Buenos Aires.

) participacién, coordinacién y delegacién en
diferentes mesas del sector: Mesa de Carnes y
sanidad de Carbap, Mesa de Carnes de CRA,
Consejo de Carbap, Mesa de Lecheria de
Carbap (coordinada por Gustavo Augel,
tambero de Lobos), Mesa de la Agencia de
Desarrollo Local Municipal de Produccién y
Mesa de Plagas del Agro.

fﬁ Seguimos trabajando y apoyando al Centro de
prevencion rural de Lobos para combatir el
delito en la zona rural.

DESTACADOS

Participamos del primer Talent
Meet, organizado por el Banco

Galicia. El encuentro disefiado para

becados tuvo como objetivo
adquirir nuevas habilidades clave
de Educacién Financiera y
potenciar su marca personal.

Fue un espacio donde se
compartieron experiencias, se
aprendi6 de referentes clave del
sector y se generaron nuevas
conexiones.

Las charlas fueron de Educacion
Financiera, Marca personal y
finalizé en un Linkedin Labs,
donde las chicas pudieron sacarse
una foto profesional para su perfil
de LinkediIn.

Participaron del evento las
becadas Sofia Fernandez, Denise
Pierini, Renata Morri y Milagros
Blengino, acompafiadas por la
coordinadora del programa
Guillermina Martinez.




Balanza para camiones - Balanza para Agente de percepcion/ Impuesto de sellos
hacienda - Alquiler de salén de fiestas - Tramite - Servicios contables: liquidacion de sueldo y
de marcas y seiales - Emision de guias para el cargas sociales - Servicio de casillero.
traslado de hacienda - Medicina prepaga.

LOGISTICA

X logisticalobos@hotmail.com
© Logistica Lobos

Casado con el

Jose Casado y un equipo de primera linea.

f /casadoconelcampo W @casadocampo570 casadoconelcampo

casadoradio@gmail.com (O 11 66439046




PANTALLAZO DE BENEFICIOS Y CREDITOS
BANCARIOS PARA EL GAMPO 2025

' Banco
‘ Provincia

Préstamos con destino
A SIEMBRA:

Moneda pesos y monto de acuer-
do al cultivo. Con comisién de
otorgamiento exenta y tasa de
interés fija.

Destino de los fondos: labores
de siembra, proteccion y fertili-
zacion propias o con contratista
y adquisicion de insumos aplica-
dos a distintos cultivos.

Forma de pago: préstamo a inte-
rés vencido, cancelando capital
e interés al vencimiento de la
operacién (minimo 30 dias maxi-
mo 360 dias)

Comisiéon por precancelacion:
total o parcial del 2% sobre el
monto a cancelar. En el caso de
precancelacion total, no se apli-
cara la comisién, cuando al mo-
mento de efectuarla haya trans-
currido al menos la cuarta parte
del plazo original de la financia-
cion o 180 dias corridos desde
su otorgamiento, de ambos el
mayor.

Prestamos al sector
industrial, GANADOS Y
CARNES:

Moneda en pesos, monto segun
calificacion crediticia y tasa va-
riable.

Destinatarias/os: empresas
agropecuarias —personas huma-
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nas o juridicas— que desarrollen
o se inicien en las actividades de
produccién de ganado vacuno,
porcino y aviar y de otras espe-
cies carnicas.

Destino de los fondos: construc-
cion, adecuacién y ampliacion de
instalaciones y/o de infraestruc-
tura; adquisicion de maquinaria
y equipamiento; mejoramiento
genético, compra de reproduc-
tores bovinos y retencion de
vientres; produccién de forraje
y de alimento balanceado; trata-
miento de efluentes; compra de
hacienda reproductora de rodeo
general. ncremento y/o recom-
posicion de capital de trabajo.

Plazo y forma de pago: Inver-
sion: hasta 48 meses. Sistema
de amortizacion aleman. Capital
e Interés pagaderos de acuer-
do con la generacién de recur-
sos. Capital de Trabajo: hasta
24 meses. Se podrd otorgar un
plazo de gracia de hasta 12 para
el pago del capital. Sistema de
amortizacion aleman. Capital e
interés pagadero de acuerdo a la
generacion de recursos.

Comisiéon por precancelacion:
idem préstamo siembra.

Préstamo al sector
industrial, LECHERIA:

Moneda en pesos, tasa variable.

Destino de los fondos: construc-
cion, adecuacién y ampliacion de
instalaciones y/o de infraestruc-
tura; adquisicion de maquinaria

destinada a mejorar el manejo
de los tambos; compra y/o re-
tencion de vientres destinados al
aumento y/o mejora del stock de
hacienda lechera; implantacién,
intersiembra y fertilizacion de
pasturas perennes; adquisicién
de software para armado de ra-
ciones y control de gestién del
establecimiento. Capital de tra-
bajo y gastos de evolucién: gas-
tos de alimentacién; gastos de
sanidad; incremento y/o recom-
posicion de capital de trabajo
para la industria lactea; retencién
de “stock” de leche en polvo.

Plazo y forma de pago: Inver-
sion: hasta 48 meses. Sistema
de amortizacién aleman. Capital
e Interés pagaderos de acuerdo
con la generacién de recursos.
Capital de Trabajo: hasta 36 me-
ses. Se podra otorgar un plazo
de gracia de hasta 12 meses
para el pago del capital. Sistema
de amortizaciéon aleman, paga-
dero en forma mensual.

Comisiéon por precancelacion:
idem préstamo siembra.

1) Galicia

Beneficios por apertura
de cuenta:

Creditos prendarios con
muchas concesionarias, en
el link podes ver las mismas:
www.galicia.ar/empresas/
financiaciones/buscador-
convenios?path=convenios




Creditos a sola firma donde se
acredita la plata en el momento.

Cuenta sueldo bonificada para
Empleados.

Leasing para maquinas nuevasy
usadas.

Descuento de cheques con ta-
sas competitivas.

Plataforma NERA para financiar
insumos y compra de hacienda,
en el link podemos podras ver ta-
sas y provedores:
productor.nera-agro.com/busca-
dor-convenios

Ejecutivo asignado con atencion
personalizada.

& Santander

Ahora estan trabajando con la
Plataforma NERA donde hay Ili-
neas especiales cargadas y pue-
den verse directamente ahi.

PRESTAMOS EN PESOS
(Corto Plazo)

Tasa General

Plazo 30 a 90 dias: TNA 44% -
Interés Mensual

Plazo 120 a 365 dias: TNA 45%
- Interés Mensual

Tasa Mipyme

Plazo 30 a 365 dias : TNA 43%
- Interés Mensual

PRESTAMOS EN PESOS
(Largo Plazo)

Tasa General

Plazo 12 a 24 meses: TNA 44%
Interés Mensual

Plazo 36 meses: TNA 45% -
Interés Mensual

Plazo 48 a 60 meses: TNA 46%
Interés Mensual

Plazo 12 meses: TNA 48% -
Interés Semestral

Plazo 24 meses: TNA 48,5% -
Interés Semestral

Plazo 36 meses: TNA 49% -
Interés Semestral

Plazo 48meses: TNA 49,5% -
Interés Semestral

Plazo 60 meses: TNA 50% -
Interés Semestral

Plazo 12 meses: TNA 45,5% -
Interés Trimestral

Plazo 24 meses: TNA 46,5% -
Interés Trimestral

Plazo 36 meses: TNA 47% -
Interés Trimestral

Plazo 48meses: TNA 47% -
Interés Trimestral

Plazo 60 meses: TNA 48% -
Interés Trimestral

Tasa Mipyme

Plazo 12 a 24 meses: TNA 43%
Interés Mensual

Plazo 36 meses: TNA 43,5% -
Interés Mensual

Plazo 48 a 60 meses: TNA 44%
Interés Mensual

Plazo 12 meses: TNA 46,5% -
Interés Semestral

Plazo 24 meses: TNA 46,5% -
Interés Semestral

Plazo 36 meses: TNA 47% -
Interés Semestral

Plazo 48meses: TNA 47% -

Interés Semestral
Plazo 60 meses: TNA 47,5% -
Interés Semestral

Linea Green

Plazo 12 meses: TNA 40% -
Interés Mensual

Plazo 24 meses: TNA 41% -
Interés Mensual

Plazo 36 meses: TNA 42% -
Interés Mensual

Plazo 48 meses: TNA 42% -
Interés Mensual

Plazo 60 meses: TNA 43% -
Interés Mensual

PRESTAMOS EN DOLARES

Plazo 18 meses: TNA 8% -
Interés Semestral

Plazo 24 meses: TNA 8,5% -
Interés Semestral

Plazo 36 meses: TNA 9% -
Interés Semestral

Plazo 48meses: TNA 9,5% -
Interés Semestral

Plazo 60 meses: TNA 10% -
Interés Semestral

PRESTAMO TASA UVA

(especial para tambo)
Plazo de 12 a 24 meses:
UVA + TNA 10,5%
Plazo de 36 a 60 meses:
UVA + TNA 11,5%

FINANCIACION DE INSUMOS Y GANADERIA (NERA)

Plazo | NO MIPYME | MIPYMES | Devolucion de capital | Pago de intereses
90 45,00% 43,00% Pago unico al Vto. Pago Unico al Vto.
180 47,00% 45,00% Pago unico al Vto. Pago unico al Vto.
270 50,00% 50,00% Pago unico al Vto. Pago unico al Vto.
360 52,00% 52,00% Pago unico al Vto. Pago Unico al Vto.
Plazo | TNA clienteD evolucion de capital | Pago de intereses
" 90 5% Pago unico al Vto. Pago unico al Vto.
E 180 5% Pago unico al Vto. Pago unico al Vto.
.§ 270 6% Pago unico al Vto. Pago unico al Vto.
360 7,50% Pago unico al Vto. Pago unico al Vto.
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VETERINARIA i
“EL FORTIN” CHavtire AMmadea
Dr. Joaquin Ortiz .. : . . : : 'E .
2227 500124

Dr. Roberto Turdo
L2227 612468

Dr. Fernando Aulicino
2227 464080

@ Rivadavia y Rauch, Lobos <, 2227 421366

®

Tel. (02227) 423753 - Cel. (02227) 15 532893

Rivadavia 372 - Lobos : martinalmada2015@gmail.com
@ MartinAlmadaAlambrados

GANANOR
3 PUJOL

Consignatario de Haciendas | Mercado Agroganadero | Rosgan

Cel.: 11 1553349185

AlEjﬂl'ldl'O Rizzi  Representante Gananor Pujol
rizziac63@yahoo.com.ar

Canuelas | Lobos, Buenos Aires

www.gananor.com

Estamos
comercializando

un NUevo servicio
para el campo

Bombas solares

Contamos con un sélido
respaldo técnico y productos
de primera calidad.

Grupo g :
C p Analistas de riesgo - Asesores de seguros.
e Salgado 113 @ 2227 462 914 o Seguinos en las redes!
S.R.L. Lobos 2227 530 209 @grupocuencasrl
N° de inscripcién Atencién al WWW.
i .} SUPERINTENDENCIA DE
en SSN 618 asegurado argentina.gob.ar H £
s - @ SS‘*I SEGUROS DE LA NACION
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En la Seccion Compromiso con
el Arte esta vez quisimos pasar a
un arte que todavia no habiamos
tocado, una forma de expresion
artistica y cultural que ha evolu-
cionado a lo largo de la historia,
la ceramica.

Valeria Dupraz, quien hace mas
de 20 aiios se dedica en nuestra
ciudad a ello con mucha pasion,
nos cuenta en primera persona
su trayectoria y paso por este
arte.

Mi nombre es Valeria Dupraz,
tengo 54 afos. Soy de Lobos,
estoy casada y tengo 3 hijos de
27,25y 16 aios.

Mi primer contacto con la arci-
lla fue en 1998. Viajabamos a
Buenos Aires con una amiga a
tomar clases y de ahi hasta hoy
sigo haciendo ceramica con el
mismo o mayor placer. Pasé por
varios talleres en capital apren-
diendo de todo y de todos, pro-
fes y compafieros. Todavia con
muchos seguimos en contacto.

Tengo mi propio taller en casa.
De a poco lo fui armando con to-
dos las herramientas necesarias,
torno alfarero, torno shablon,
horno eléctrico y a gas.

En ceramica podés trabajar con
distintas técnicas y todas te brin-
dan diferentes posibilidades de
creacion pero obviamente algu-
nas gustan mdas que otras. A mi
me gusta mucho trabajar con el
torno pero también hago piezas
por colada o planchas. La verdad
me encanta trabajar con arcilla
sea con la técnica que sea.

Al taller es lindo y necesario
ir todos los dias cuando estas
produciendo, porque mas alld
de la confeccién de las piezas
lleva todo un trabajo posterior de
terminacién, retoques, secado,
esmaltado y horneadas que re-
quieren dedicacion y tiempo.

Doy clases, por ahora, dos veces
por semana donde aprenden a

realizar las piezas que cada uno
desea, las construyen, decoran,
esmaltan y yo hago las hornea-
das que son dos por pieza. La
verdad es que disfruto de ense-
far, del momento que pasamos
juntos en el taller, de las caras de
felicidad cuando se llevan sus
piezas terminadas, de cuando
me mandan fotos con sus piezas
en uso,etc. Yo creo que todos es-
tan aptos para probar e intentar-
lo, solo hay que entender como
reacciona el material, disfrutarlo
y de a poco las piezas aparecen...

He estado en muestras o ferias
aca en Lobos y en CABA.

En mi familia también probaron
de qué se trataba esto que tan-
tas horas me tenia dentro del
taller y han hecho piezas, mis
hijos, hermana, sobrina, cufiada
y mi mama, asi que como veran,
es para cualquiera que tenga ga-
nas.

Realmente agradezco a mi fami-
lia que siempre me alenté a se-
guir con esto y a todos los talle-
res por donde pasé todos estos
anos que son muchos.

La ceramica es algo increible
gue me paso, hunca me imaginé
gue me iba a enganchar y apa-
sionar tanto con algo y me imagi-
no haciéndolo por muchos pero
muchos afos mas. jOjala pueda!

valeriadupraz.ceramica
2227 532425



Bahia Blanca...
Bahia Blanca...
Bahia Blanca...




dz ancino
aderas

\/ de Osmar Nicolas Mancino

MADERAS PARA GALPONES - ARTICULOS RURALES
MANGAS - TRANQUERAS - ALAMBRES - MADERAS PARA TECHO
POSTES DE QUEBRACHO Y ACACIO - PINO PARANA - CHAPAS
MEDIA SOMBRA - CUBRE CERCOS - FERRETERIA EN GENERAL

H. Yrigoyen S/N - Lobos - Tel./Fax.: 02227 422430 / 422300 / www.mancinomaderas.com / mancinomaderas@gmail.com

Siempre junto al campo y por el mismo surco...

Casa Central Lobos | Pte. Perén y Acc. Ruta 41
Tel: 2227 431444-45 | Ventas: 2227 627709 | Repuestos: 2227 484546 | Servicios: 2227 627706

Sucursal La Plata | Av. 44 N° 5263 e 200 y 201
Tel: 0221 4962026 | Ventas: 2227 627709 | Repuestos: 221 5459169 | Servicios: 2227 571891

Sucursal Belgrano | Ruta 29 Km. 77,500 Ga ngoni Hnos.

Tel: 02243 452311 | Ventas: 2227 629030 | Repuestos: 2227 615472 | Servicios: 2227 629589 Maquinarias

FONDO

prestamos
DE HONOR

Un plan para que puedas
continuar con tus estudios
terciarios o universitarios

ACERCATE A LA RURAL
podemos apoyarte

R Una institucion trabajando
Las Heras.87 | (02227) 430722/24 o o
www.sociedadrurallobos.com.ar oda la comuni




- Capacidad 150 personas | Salén
Salon de climatizado | Mobiliario de algarrobo |
~ Cerramiento de galeria | Cocinay
f 1es tas parrilla totalmente equipadas | Fogon

| Servicio de cuidado de sanitarios.

Ruta 205 km 100, Lobos.
Reservas: (02227) 430722/ 2
administracion@sociedadrural lobqs. com.ar

e =y
Desde hace 20 anos acompanamos a los
productores agropecuarios de la Provincia
de Buenos Aires a alcanzar el maximo
potencial en el desarrollo de su actividad

(@) O J

Mecochea

Asesorate con nuestro equipo y encontra todas
las soluciones para tu campana productiva

www.agropack.com.ar 3¢ ) AGROPACK



